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比較優位

◆配送力
・西濃運輸倉庫を活用した自社在庫運用
・小ロット配送にもきめ細かく対応

◆安定供給力
・大王製紙業務用ルート１次代理店の中で
・シェアトップ（メーカー内シェア：３３％）
・商品を優先的に確保しやすい
結果、新規顧客獲得に繋がりやすい

◆価格競争力
・トップシェア故にバイイングパワーも高い


