
◆グループ成功事例紹介

「三重西濃運輸株式会社」

ハコベルの優位性を活かした
ローコストオペレーションの貸切提供の展開



◆グループ成功事例紹介

■取組み内容（ポイント）

Before

3ＰＬを実施し、
輸送は、配車担当が、
貸切業者を手配

区域会社

お客様のお困り事（Pain）

・貸切担当者の、手配時間が増加
（１日 約１０台（遠隔地：２台）の貸切業者手配）
・遠距離（４００㎞超）の貸切は、地場業者の言い値で価格が不安定
・地場業者に断られ、手配が出来ないケースもある（運べない）
・指定された日に、納品が出来ない場合がある（リードタイムが安定しない）

関東

中部・関西

九州

×
×

手配する車がない

料金が都度異なる

M社様
（三重県松阪市）

遠距離（４００㎞超）の貸切業者が探せない

「２０２４年問題」に直面

探せない・運べないリスクが発生

× ×



◆グループ成功事例紹介

■取組み内容（ポイント）

ハコベルのデジタルプラットフォーム（UI）の活用で、お客様のお困り事が解決！！After

三重西濃×ハコベル
ハコベル手配の区域会社

お客様に提供できたGain

・ハコベルの優位性である帰り車の活用により、競争力のある価格を安定して提供する事が出来た
・貸切業者を探す手間が削減（成り代わり支援に貢献）
➢当社受託で、お客様の貸切手配作業時間が削減（３０分～１時間／日）

・定期手配が可能となる（お客様の探す手間・ムダな時間を削減）
・料金が一定で定額提供（安心感と廉価性の提供）
・リードタイムが安定（届け先への信頼確保）

定期手配が可能

料金が定額（価格統一）

関東

九州

M社様
（三重県松阪市）

中部・関西

ハコベル手配で、貸切業者がマッチング

２０２４年問題をクリア

探せない・運べないリスクを改善

＜取組効果＞ハコベルを利用したM社様との取引 46運行 5,681千円（2023年11月～3月の5ケ月間）



◆グループ成功事例紹介

■取組み内容（ポイント）

お客様のお困り事を解決し信頼を獲得！！After

M社様
（松阪市）

三重西濃×ハコベル
現行区域会社

関東

中部・関西

九州

関西

お客様の「輸送に対する相談窓口」となり、別エリアの工場の貸切貨物も請負

お客様に提供できたGain

・M社様の信州工業（長野県）の貸切便に
ついても手配が可能相談

ハコベルの機能を活用することで、出荷エリアが
異なる場所であっても、手配業者を容易に手配
が可能

・発地が三重県以外の案件も獲得

M社様 信州工業
（長野県）

長野

＜取組効果＞三重県外（信州～関西）の輸送 3運行 225,000千円（2023年4月）



◆グループ成功事例紹介

■当社の貸切プラットフォームの強みの再整理について

中継地点

システム

車両

サポートプラットフォーム

・西濃エキスプレス
・中小運送事業者

配車・マッチング

・西濃エキスプレス

中継・幹線・共同輸送

物流システム

サポーターズ
プログラム

精算

精算 ・ハコベル輸送手配（荷主向け）
・ハコベル配車管理（荷主向け）
・SDO（業者向け）

連
携

・セイノー商事 ・SPACEMARKET
・azoop ・三井住友海上 etc..

セイノー
フィナンシャル

当社の勝ち筋

お客様のメリット ：配車手配・管理に掛かる手間の削減（マッチング＋SaaS）

運送事業のメリット ：帰り荷をはじめとした仕事の確保と、顧客との接点が直接なくとも、適正価格での受注求荷が可能。

・資本投入のアドバンテージを活かし、優先配車権を得るなど、
当社の貸切事業拡大に貢献
・ハコベルプラットフォーム内で当社が経営支援に繋がるサービス提供


