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お客様・セイノーグループ双方の課題

・1社だけに安心して頼めるパートナー会社は少ない。
そんな中で、たくさんの運送会社に何度も電話やメールを往復して、案件相談
や相見積り・価格交渉をしているだけで、一日が終わってしまう、、、

・案件のヒアリングから配車・価格交渉・運行管理・トラブル対応など、
貸切案件が増えれば増えるほど、プランナーや業務担当が、本来の営業活動・
業務に専念できる時間が圧迫されてしまう、、、

お客様

セイノーグループ

「常に時間との戦い」が共通の課題




